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Ein Aktionsprogramm ist ein pragmatischer Ansatz, der sich speziell zur

schnellen, messbaren Umsetzung von strategischen Initiativen eignet. Er

umfasst den kompletten Marktbearbeitungsprozess (Instrumenteneinsatz,

Schnittstellen, Aktivitäten, Qualifikationsmaßnahmen, …), der zur Erreichung

eines spezifischen Marktziels nötig ist.

Ein Aktionsprogramm ist ein Instrument, dass sich speziell zur schnellen,

messbaren Umsetzung von strategischen Initiativen eignet. Es umfasst den

kompletten Marktbearbeitungsprozess (Instrumenteneinsatz, Schnittstellen,

Aktivitäten, Qualifikationsmaßnahmen), der zur Erreichung eines

spezifischen Marktziels nötig ist. Folgende strategische Initiativen werden so

konsequent umgesetzt:

Sales Excellence Development

Preis- und Konditionssysteme

Vertrieb digitaler Lösungen

Neukundengewinnung

Cross-/Upselling

Neuprodukteinführung

Best Practice Verkauf
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